




























































Как декомпозировать план продаж на будущий период?

Активные брони за предыдущий 
период

Этапы “был на встрече”, “в 
работе”, “принимает решение”,  
или же с тегами “горячий клиент

Клиенты, предыдущий период, 
стадии проверка и квал. 

База отказников.

Планы по АН

Планы для ОМ по кол-ву лидов






